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Avec Plan, donnez lesAchances de sucg‘ S ﬁA
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Les jeunes entreprises ambitieusésivent avoir un plan de A
o - _ _ o Pour mettre le cap sur la réussite,
route precis et utiliser lesneilleurs outils de navigatioh nous Misons sur une feuille de route

VS Gada G2dm GNRAOAST Syoanbd b fdia + o5 B CHIGHAL RGNS awemellEIIS s oy
vous battiez déja sur des marchés pour développer votre entreprise, la prochaine étape doit outils et eXpertS-

étre bien réfléchie et planifiée! Jour aprés. jour,. vous conjuguez. temps et efforts pour Vous pouvez alors proﬁter

atteindre vos objectifs. LJNS seule destination la reussite. pleinement de «plan»:

Avant de quitter le port, il vous faut appréhender de maniére intensive les courants, les zones (i Outils essentiels pour le
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entreprise ;

Pour y arriver, vous devez. voir loin, maintenir le cap et pouvoir faire face aux vepts cont.ralres. '.-__-_l_‘ Réponses et conseils concrets

Vous devez ainsi organiser et coordonner toutes les ressources nécessaires qui vous ] .

permettront de franchir chaque étape de ce parcours. |l vous faut appréhender de maniere aux queStlonS et prOblemeS

intensive les courants, les zones de haute et basse pressions. A cette fin, vous devez avoir un Individuels ;

plan de route précis et utiliser les meilleurs outils de navigation. ,:_J 2 i A A A C") E 'I' ’I‘ A 6 C~)|

I QSal LI2 e déxdldppé PLAN/pour accompagner les entrepreneurs a développer qui convaincra les

dzy S a0NI §S3aIAS RQSY(INBLINKAAS Of I A Ngdrtedaires, Bsichents edes dzNE @
investisseurs

Au terme de la formation, les participants présentent leurs projets devant des experts qui leur

F2dNyAaaSyid RSa O2yasSita O2yONBGa RlEya fSa ﬁz2vbyaé RS ft1 adNI G

financement, du marketing, de la distribution, du droit, de la gestion des risques, de la

protection de la propriété intellectuelle, etc.
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Avecplan vous pouvez

( Vérifier le cap

((A/ous avez déja parcouru un bon boD
de chemin et atteint le point de non-

(A/ousAétes convaincu de votre vision de
f QSyY U BtBvied\wis da Sécision de

devenir le capitaine de votre propre wYous avez déja pris le large a bord de votre retour.

navire? Vous voulez fixer votre futur entreprise? Les opportunités et les menaces qui se

cap et prendre la barre vous-méme? profilent 3 f QK 2 Ndud a@bjfigent a vérifier uPour convaincre des investisseurs de
Le tracé vers le but doit maintenant minutieusement le cap. Vous recherchez des financer les escales de votre prochaine
étre planlflé de maniére concréet partenaires pour un entretien stratégique intensif? expédition, vous avez besoin R Q dm

R QI T Tohviinddsta

Wous disposez déja R Qdzglan RQI FF|l A NJ
professionnel? Vous avez décelé, de par le
compte-rendu écrit, des failles et des viviers de
réussite et souhaitez vous améliorer

~— Fixer le cap 1\ J Maintenir le cap
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Modules

Pour mettre le cap sur la
réussite, nous misons sur une

feuille de route précise et le
recours aux meilleurs outils

et experts.

>> optimisation du savoir-
faire du participant en
3SadAz2y RQSy
et conseils

>> réponses
concrets a des questions et

problemes individuels
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convaincre les partenaires
financiers
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wVision entrepreneuriale et analyse du modele commercial

GFacteurs et principes stratégiques de réussite
uProfil de personnalité R Q Sy (i NB duiiak y2 SN B
wAnalyse des forces, faiblesses, opportunités et menaces
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Stratégie
uBases de la gestion stratégique des entreprises

uProposition de valeur et positionnement
B2YFAYySa RQlIOGAGAGS
usysteme du marché et traitement prioritaire de groupes cibles
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Marketing et Ventes
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uMarketing en ligne, relations publiques, événements, etc.

wAcquérir des clients de référence et planifier des processus de vente
LdbdzNJ £ | LINI G A ||

Finance et Financement
wDutils de planification financiere

o 23aA0AfA0SA
ulNégociations avec des investisseurs pour le financement initial
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Plan Pratique

© Synapse Centel, Février 2007

4 )

Quand:5 jours répartis sur un mois.
Sessions en Mars, Juin, Aout et Décembre
Ou: Synapse Center

Qui:Start-up et futura  ONXB | i S dzN&nweprisks |
proposant des idées commerciales a fort potentiel
ROAYY20lIGA2yY Si RS ONRBA&ALl

Commentt N} £ £ §f SYSy G t ftfde Ofj
LINJ G A |j dz& de§dstiorR1€s padtiphnts établiront

pour leur propre projetunplanRQI FFF ANBa Si
lj dzZA dBtRIQdyS |yl feasS ONRGALI

Combien:50.000 F.CFA/participant

Trois bourses sont offertes. Plus votre projet correspond aux
ONR(SNBa adag@lyiazr L} dza 02
sont importantes:
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service ou le modeéle commercial doit étre unique en
son genre et afficher un aspect social.
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objectifs ambitieux et désire se développer
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