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Les jeunes entreprises ambitieuses doivent avoir un plan de 

route précis et utiliser les meilleurs outils de navigation! 

vǳŜ Ǿƻǳǎ Ǿƻǳǎ ǘǊƻǳǾƛŜȊ ŜƴŎƻǊŜ Ł ǉǳŀƛ ŀǾŜŎ ǾƻǘǊŜ ƛŘŞŜ ŘŜ ŎǊŞŀǘƛƻƴ ŘΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ ƻǳ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ 
vous battiez déjà sur des marchés pour développer votre entreprise, la prochaine étape doit 
être bien réfléchie et planifiée! Jour après jour, vous conjuguez temps et efforts pour 

atteindre vos objectifs. Uns seule destination : la réussite.  
 
Avant de quitter le port, il vous faut appréhender de manière intensive les courants, les zones 
ŘŜ ƘŀǳǘŜ Ŝǘ ōŀǎǎŜ ǇǊŜǎǎƛƻƴǎΦ [ΩŞǉǳƛǇŀƎŜ Řƻƛǘ şǘǊŜ à son poste et le financement assuré. Pour 
ŎŜ ŦŀƛǊŜΣ ƛƭ Ǿƻǳǎ Ŧŀǳǘ ǳƴ Ǉƭŀƴ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ ǇǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭΦ 
 
Pour y arriver, vous devez voir loin, maintenir le cap et pouvoir faire face aux vents contraires. 
Vous devez ainsi organiser  et coordonner toutes les ressources nécessaires qui vous 
permettront de franchir chaque étape de ce parcours. Il vous faut appréhender de manière 
intensive les courants, les zones de haute et basse pressions. A cette fin, vous devez avoir un 
plan de route précis et utiliser les meilleurs outils de navigation.  
 
/ΩŜǎǘ ǇƻǳǊǉǳƻƛ {ȅƴapse a développé PLAN pour accompagner les entrepreneurs à développer 

ǳƴŜ ǎǘǊŀǘŞƎƛŜ ŘΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ ŎƭŀƛǊŜ Ŝƴ Ŏƛƴǉ ƧƻǳǊǎΦ  

 
Au terme de la formation, les participants présentent leurs projets devant des experts qui leur 
ŦƻǳǊƴƛǎǎŜƴǘ ŘŜǎ ŎƻƴǎŜƛƭǎ ŎƻƴŎǊŜǘǎ Řŀƴǎ ƭŜǎ ŘƻƳŀƛƴŜǎ ŘŜ ƭŀ ǎǘǊŀǘŞƎƛŜ ŘΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜΣ Řǳ 
financement, du marketing, de la distribution,  du droit, de la gestion des risques, de la 
protection de la propriété intellectuelle, etc.  
 

cd 
Pour mettre le cap sur la réussite, 

nous misons sur une feuille de route 
précise et le recours aux meilleurs 

outils et experts. 
Vous pouvez alors profiter 

pleinement de «plan»: 
 

 Outils essentiels pour le 
ÄïÖÅÌÏÐÐÅÍÅÎÔ ÄȭÕÎÅ 

entreprise ; 
 Réponses et conseils concrets 

aux questions et problèmes 
Individuels ; 

 2ïÄÁÃÔÉÏÎ ÄȭÕÎ ÂÕÓÉÎÅÓÓ ÐÌÁÎ 
qui convaincra les 

partenaires, les clients et les 
investisseurs 

ba 
 

Avec Plan, donnez les chances de succès à 
ÖÏÔÒÅ ÐÒÏÊÅÔ ÄȭÅÎÔÒÅÐÒÉÓÅ 
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Avec plan vous pouvez : 

 
 
 

 
 

ωVous êtes convaincu de votre vision de
ƭΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜet avez pris la décision de
devenir le capitaine de votre propre
navire? Vous voulez fixer votre futur
cap et prendre la barre vous-même?
Le tracé vers le but doit maintenant
être planifié de manière concrèt

Fixer le cap

ωVous avez déjà pris le large à bord de votre
entreprise? Les opportunités et les menaces qui se
profilent à ƭΩƘƻǊƛȊƻƴvous obligent à vérifier
minutieusement le cap. Vous recherchez des
partenaires pour un entretien stratégique intensif?

ωVous disposez déjà ŘΩǳƴplan ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ
professionnel? Vous avez décelé, de par le
compte-rendu écrit, des failles et des viviers de
réussite et souhaitez vous améliorer

Vérifier le cap
ωVous avez déjà parcouru un bon bout

de chemin et atteint le point de non-
retour.

ωPour convaincre des investisseurs de
financer les escales de votre prochaine
expédition, vous avez besoin ŘΩǳƴplan
ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎconvaincant

Maintenir le cap
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Modules 
 

 

!ƴŀƭȅǎŜ ŘŜ ƭΩƻǇǇƻǊǘǳƴƛǘŞ ŎƻƳƳŜǊŎƛŀƭŜ 

ωVision entrepreneuriale et analyse du modèle commercial

ωFacteurs et principes stratégiques de réussite

ωProfil de personnalité ŘΩŜƴǘǊŜǇǊŜƴŜǳǊǎqui ont réussis

ωAnalyse des forces, faiblesses, opportunités et menaces

Stratégie

ωBases de la gestion stratégique des entreprises

ωProposition de valeur et positionnement

ω5ƻƳŀƛƴŜǎ ŘΩŀŎǘƛǾƛǘŞ ǎǘǊŀǘŞƎƛǉǳŜǎ Ŝǘ Ƨŀƭƻƴǎ ŜǎǎŜƴǘƛŜƭǎ

ωSystème du marché et traitement prioritaire de groupes cibles 

Marketing et Ventes 

ωAcquérir des clients de référence et planifier des processus de vente

ωaŀǊƪŜǘƛƴƎ ŎǊŞŀǘƛŦ ǇƻǳǊ ƭŀ ǇǊŀǘƛǉǳŜ ŘΩǳƴŜ ǎǘŀǊǘ-up

ωMarketing en ligne, relations publiques, événements, etc. 

Finance et Financement

ωOutils de planification financière

ωtƻǎǎƛōƛƭƛǘŞǎ ŘŜ ŦƛƴŀƴŎŜƳŜƴǘ  ŀǳ ŘŞƳŀǊǊŀƎŜ ŘΩǳƴŜ ŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ 

ωNégociations avec des investisseurs pour le financement initial 

tƭŀƴ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ

ω9ȄƛƎŜƴŎŜǎ ǇǊŀǘƛǉǳŜǎ ŘΩǳƴ Ǉƭŀƴ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ

ωGroupes cibles et leurs besoins spécifiques

ωtǊŞǎŜƴǘŀǘƛƻƴǎ ŘŜǎ Ǉƭŀƴǎ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ ŘŜǎ ǇŀǊǘƛŎƛǇŀƴǘǎ

ωCŜŜŘōŀŎƪ ŘŜ ƭŀ ǇŀǊǘ ŘΩŜȄǇŜǊǘǎ Ŝǘ ŀƴŀƭȅǎŜǎ ŎǊƛǘƛǉǳŜǎ ƳǳǘǳŜƭƭŜǎ 

 
 

 
 
Pour mettre le cap sur la 
réussite, nous misons sur une 
feuille de route précise et le 
recours aux meilleurs outils 
et experts. 
 
>> optimisation du savoir-
faire du participant en 
ƎŜǎǘƛƻƴ ŘΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ 
 
>> réponses et conseils 
concrets à des questions et 
problèmes individuels 
 
ҔҔ ǊŞŘŀŎǘƛƻƴ ŘΩǳƴ Ǉƭŀƴ 
ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ ǎǳǎŎŜǇǘƛōƭŜ ŘŜ 
convaincre les partenaires 
financiers 
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Quand: 5 jours répartis sur un mois.  
 
Sessions en Mars, Juin, Aout et Décembre 
 
Où: Synapse Center 
 
Qui: Start-up et futurǎ ŎǊŞŀǘŜǳǊǎκŎǊŞŀǘǊƛŎŜǎ ŘΩentreprises 
proposant des idées commerciales à fort potentiel 
ŘΩƛƴƴƻǾŀǘƛƻƴ Ŝǘ ŘŜ ŎǊƻƛǎǎŀƴŎŜ 
 
Comment: tŀǊŀƭƭŝƭŜƳŜƴǘ Ł ƭΩŀŎǉǳƛǎƛǘƛƻƴ ŘΩǳƴ ǎŀǾƻƛǊ-faire 
ǇǊŀǘƛǉǳŜ Ŝǘ ŘΩƻǳǘƛls de gestion, les participants établiront 
pour leur propre projet un plan ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ Ŝǘ ǳƴŜ ǇǊŞǎŜƴǘŀǘƛƻƴ 
ǉǳƛ ŦŜǊŀ ƭΩobjet ŘΩǳƴŜ ŀƴŀƭȅǎŜ ŎǊƛǘƛǉǳŜ ŀǇǇǊƻŦƻƴŘƛŜΦ 
 
Combien: 50.000 F.CFA/participant 

 
Trois bourses sont offertes. Plus votre projet correspond aux 
ŎǊƛǘŝǊŜǎ ǎǳƛǾŀƴǘǎΣ Ǉƭǳǎ Ǿƻǎ ŎƘŀƴŎŜǎ ŘŜ ōŞƴŞŦƛŎƛŜǊ ŘΩǳƴŜ ōƻǳǊǎŜ 
sont importantes:  

 5ŜƎǊŞ ŘΩƛƴƴƻǾŀǘƛƻƴΥ ƭŜ ǇǊƻŘǳƛǘΣ ƭŀ ǇǊŜǎǘŀǘƛƻƴ ŘŜ 
service ou le modèle commercial doit être unique en 
son genre et afficher un aspect social. 

 tƻǘŜƴǘƛŜƭ ŘŜ ŎǊƻƛǎǎŀƴŎŜΥ ƭΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ Ł ǇǊƻƳƻǳǾƻƛǊ 
Řƻƛǘ ŀǾƻƛǊ ǳƴ ǇƻǘŜƴǘƛŜƭ ŘŜ ŎǊŞŀǘƛƻƴ ŘΩŜƳǇƭƻƛǎ Řŀƴǎ 
les cinq ans à venir.  

 !Ƴōƛǘƛƻƴ ŘŜ ŎǊƻƛǎǎŀƴŎŜΥ ƭΩŜƴǘǊŜǇǊŜƴŜǳǊ ǎŜ ŦƛȄŜ ŘŜǎ 
objectifs ambitieux et désire se développer 
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